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CAR Avenue & EVUM Motors s’associent pour l’importation et la distribution d’un 
nouveau petit véhicule utilitaire léger 100 % électrique en France et en Belgique.
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Réseau : Pierre de CHEVRON VILLETTE, port : 06 12 57 02 51

pierre.dechevronvillette@caravenue.com

mailto:stephane.rousselle@caravenue.com
mailto:pierre.dechevronvillette@caravenue.com


1. PRÉSENTATION DU GROUPE EVUM MOTORS

Fondée en 2017 par Martin Soltés en tant que spin-off d'un projet de recherche à l'Université technique de Munich, EVUM Motors est née
avec pour mission de révolutionner le marché des véhicules utilitaires avec des solutions durables et électriques. Basée à Munich, EVUM
Motors conçoit et fabrique des véhicules utilitaires légers électriques (N1), en mettant l'accent sur l'efficacité, l'accessibilité et le respect de
l'environnement.

Le véhicule phare de l'entreprise, l'EVUM aCar, a été initialement développé pour les régions rurales d'Afrique, où un transport robuste et
polyvalent est crucial.

Son adaptabilité et sa fiabilité ont rapidement attiré l'attention dans toute l'Europe, faisant de l'aCar une solution idéale pour diverses
industries, de l'agriculture et de la construction aux services municipaux

Innovation et Durabilité, ADN de la Marque

EVUM MOTORS en chiffres

▪ CA 2023 : 17,7 Millions d’euros

▪ Production : 950 véhicules

▪ Vente : 930 véhicules

▪ Effectif : 110 collaborateurs

▪ Pays : Allemagne, Autriche, Suisse, Pologne, 

République Tchèque 

Martin Soltès, Fondateur
et Directeur Général 

Vincent Cobée, Président du 
Conseil d’Administration

« EVUM Motors a été fondée afin de fournir des solutions de
mobilité, de transport et de matériel à usage professionnel
durable et respectueux de l'environnement. Notre gamme
d’utilitaires électriques est un véritable couteau suisse. Il offre
une réponse multi fonctionnelle adaptée aux engagements des
entreprises, des collectivités engagés dans la réduction de
l’empreinte carbone.»

« Le partenariat avec CAR Avenue marque une étape importante
dans la stratégie d'expansion d'EVUM en Europe. La France est
un marché clé avec une demande croissante de véhicules
commerciaux durables. Tant le réseau solide que l'expertise du
marché de CAR Avenue en font un partenaire idéal pour
introduire les produits d'EVUM.»



2. PRÉSENTATION DU GROUPE CAR Avenue 

« Notre collaboration avec EVUM est plus qu'un simple accord
commercial. Il s'agit d'une alliance stratégique qui exploite les
forces de nos deux entreprises familiales, pour pénétrer
efficacement le marché français et demain celui de la Grande
Région ainsi que de la Belgique. Notre connaissance
approfondie du marché local depuis plus de 100 ans, associée
aux produits innovants d'EVUM, crée de puissantes synergies
pour l’importation et la commercialisation de véhicules
innovants et durables. »

Amaury de Bourmont, CEO

Le Groupe européen CAR Avenue est partenaire de la mobilité des usagers particuliers et professionnels depuis 1920.

Historiquement implanté en Moselle le Groupe sous l’impulsion de son président par Stéphane Bailly a ces quinze dernières années
fortement densifié son maillage territorial et diversifié ses activités avec 140 concessions et services pour s’étendre aujourd’hui au-delà des
frontières du Grand-Est, d’abord au Grand-Duché de Luxembourg, puis en Belgique et plus récemment en Suisse. Il distribue aujourd’hui 29
marques.

10ème groupe français et 35ème groupe européen de distribution automobile, leader sur le marché de la Grande Région, CAR Avenue est
spécialisé dans l’entretien, la réparation, la vente de véhicules neufs et d’occasion, la location de courte et longue durée, la rénovation de
jantes, l’installation de bornes de recharge, la distribution de pièces de rechange avec sa plateforme CAR Avenue Services située à Lesménils
et la logistique.

Dans ce groupe familial, ce sont 2 700 collaborateurs qui cultivent des valeurs fortes : l’Esprit d’Equipe dans le quotidien, la Proximité avec
les clients, la qualité des services et l’Excellence dans le travail. Attaché à la formation des collaborateurs et à la transmission des savoirs,
CAR Avenue forme chaque année 270 jeunes apprentis.

CAR Avenue en chiffres

▪ CA 2023 : 1,5 Milliards d’euros

▪ Points de vente et Services : 140

▪ Véhicules vendus : 49 000 

▪ Effectif : 2 700 collaborateurs

▪ Pays : France, Luxembourg, Belgique, Suisse

▪ Les marques distribuées : Peugeot, Citroën, DS, Opel,
Fiat, Alfa Romeo, Abarth, Jeep, Maserati (Marques du
Groupe Stellantis).
BMW, MINI, Kia, Volkswagen, Audi, Seat, Skoda, Porsche,
BMW Motorrad, Nissan, Toyota, Lexus, BYD, MG,
Mercedes-Benz, Smart, Mercedes Trucks, Scania
Xpeng, Evum Motors.



3.LES FORCES DE LA MARQUE EVUM 

 Technologie « 4 X4 permanent » grâce à 2 moteurs 20 KW        

 Full électrique 

 « Fournissant une solution de transport durable et respectueuse de l'environnement avec un coût d’exploitation faible » 

❑ Véhicule 4X4 - 0 émission CO2 - 0 bruit

❑ Robuste, fiable…

 Conçu et fabriqué en Allemagne (Munich) avec des fournisseurs européens 

 Capable d'affronter des terrains difficiles, adapté à tous les environnements

❑ … et Modulaire

 L’EVUM est conçu pour être polyvalent, de la campagne à la ville

 Deux châssis et 5 définitions disponibles 

Les fournisseurs européens

Plateau Bâche

Châssis longBenne tridimensionnelleBox



CARACTERISTIQUES TECHNIQUES DE L’EVUM aCAR



4. LES CIBLES COMMERCIALES SUR UN MARCHÉ EN CROISSANCE

50%

30%

Potentiel marché

❑ Marché du véhicule N1, 100 % Electrique, en forte croissance depuis 3 ans (21 100 immatriculations en 2023, soit 
3 fois plus qu’en 2019

❑ Objectif volumes : 1 500 véhicules d’ici 3 ans sur 3 pays couverts

❑ Collectivités
❑ Administration
❑ Agriculture
❑ Forêt
❑ Industrie
❑ Logistique
❑ Santé
❑ Loisirs
❑ Aéroports
❑ BTP



LES FACTEURS DE SUCCÈS FACE A LA CONCURRENCE

❑ Volume / compacité du véhicule
❑ Capacité de chargement et de tractage (1,15 t de charge utile et 1,5 t de charge utile remorquage)
❑ Transmission intégrale de série et des performances tout-terrain uniques sur le segment
❑ Prise de recharge Plug & Play (2 types de prises intégrés : charge rapide ou domestique)
❑ Prise électrique arrière pour utilisation de matériels électriques spécifiques 
❑ Chauffage Ethanol
❑ Crochet d’attelage
❑ Prix au cœur du marché pour ceux fabriqués en Europe (à partir de 33 990€) 

Modèle EVUM V500e MTX Pro G4 Pulse 4 ATX ET Lander eLion

Prix à partir de 33 990 € 25-30 000 € 38 000 € 22 500 € 24 480 € 18 400 € 34 300 € 37 300 € 57 000 €

Puissance 20 kW 15 Kw 12 Kw 6 Kw 10 Kw 8,1 Kw 14 Kw 10 Kw 15 Kw

Autonomie 82 - 120 km (WLTP) 150 - 300 Km 132 Km 95 Km 80-120 Km 78-150 Km 86-200 Km 60 Km 110 Km

Batterie 16,5 & 23 kWh 16,5 - 33 kWh 14,4 kWh 7,21 kWh 9-13,8 kWh 7,2 - 14,4 kWh 10-20 kWh 13,9 kWh 16,5 kWh

Charge Utile 1.150 kg 598-685 kg 1000 kg 327 kg 1200 Kg 545 Kg 1275 kg 1000 kg 1152 kg

Surface (L*l) 4,3m * 1,7m 3,7*1,4m 4,1*1,4m 3,0*1,5m 3,6*1,2m 3,4*1,5m 3,2*1,2m 3,7*1,5m 4,0*1,5m

Volume 2,6 - 4,3 m3 3,5-4m3 4-5m3 2,8m3 2,4m3 2m3 2,2m3 n.a. n.a.

Vitesse Max 70 km/h 80 km/h 70 km/h 45km/h 50 km/h 45 km/h 45 km/h 45 km/h 65 km/h

Puissance de Charge 3,68 kWSchuko&6,4 kW type2 9,9 kW type2 3,6 Kw Schuko 3,6 Kw Schuko 3,6 Kw Schuko 3,6 Kw Schuko 9,9 kW type2 9,9 kW type2 9,9 kW type2 

Alke 

LES FACTEURS DE SUCCÈS DE L’EVUM aCAR



NOTRE SCHÉMA DE DISTRIBUTION  

Importation – Distribution – Réparation   

❑ Création de sociétés d’importation (France & Belux) / de distribution pour le Grand Est / Belux

❑ Mise en place d’une organisation centrale : Vente – APV

❑ Distribution PR (90% en 5 jours) 

Construction d’un réseau de distributeurs réparateurs 

Calendrier 

❑ Avant-première et Lancement Grand Est : septembre 2024

❑ Recherche de concessionnaires et partenaires : octobre-décembre 2024

❑ Lancement toute France : janvier 2025 et déploiement Belgique - Luxembourg

❑ Recherche de 10 – 12 partenaires pour couvrir le territoire national

❑ Contrat distribution classique

❑ Recherche de partenariats & accords nationaux complémentaires  



FACTEUR CLÉS DE SUCCÈS

❑ La force du groupe CAR Avenue (notoriété, organisation, présence géographique) 

❑ Une équipe structurée dans le Grand Est (en tant que distributeur) et au National (en tant qu’importateur)

❑ Un marketing spécifique pour une clientèle de professionnels :

➢ Une approche terrain et par corporation métiers pour un véhicule de niche

➢ Une présence physique, 1ère implantation ici sur notre pôle professionnel logistique CAR Avenue 

Services idéalement situé entre Metz (Moselle) et Nancy (Meurthe-et-Moselle), puis des relais auprès 

de nos concessions sur notre zone territoriale (Vosges, Meuse, Alsace, Bourgogne)

➢ Une forte implication dans des salons locaux et nationaux ( Salon « Flot’Auto » de Lyon, Salons Agrimax

et URBEST de Metz, Salon des Maires de France à Versailles,…)

➢ une approche digitale sur nos sites internet réseaux sociaux 

evum-motors.com/fr/                        caravenue.com/fr/evum-motors

➢ Un traitement de tous les appels et emails entrants par notre Call Center en moins d’1h

➢ Un numéro dédié : 03 89 33 11 58 et une adresse email : evum-motors@caravenue.com



ANNEXE : intervention de Martin Soltès

L'entrée d'EVUM sur le marché français est significative pour plusieurs raisons : 

❑Forte demande de véhicules électriques : La France connaît une demande croissante de véhicules électriques, stimulée par une 
sensibilisation accrue et des incitations gouvernementales en faveur des transports écologiques.

❑Expansion stratégique : L'entrée sur le marché français s'inscrit dans la stratégie d'EVUM d'étendre sa présence en Europe. La 
proximité de la France avec l'Allemagne en fait la prochaine étape logique de sa croissance.

❑Diverses opportunités de marché : La France offre diverses opportunités dans des secteurs tels que l'agriculture, la logistique et 
les services municipaux, qui sont des marchés clés pour les véhicules utilitaires électriques polyvalents d'EVUM.

❑Politiques de soutien : Des politiques déjà mises en œuvre pour soutenir l'adaptation des véhicules électriques, y compris des 
subventions et des incitations fiscales, qui stimuleront les ventes et la pénétration du marché d'EVUM.

❑Renforcement de la présence européenne : L'établissement d'une forte présence en France aidera EVUM à renforcer sa position 
globale sur le marché européen, ouvrant la voie à une expansion internationale ultérieure.



ANNEXE : Photo 
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